KN @ X

EXPERTS IN PRINT AND PACKAGING

Junior Sales Manager ,Food & Beverage “ m w,

Deutschland

Zentral Europa

Vice President Global Sales

Unser Mandant ist einer der weltweit fiihrenden Etikettenhersteller mit einem Jahresumsatz von tiber 500 Mio.

EUR.

Aufgaben:

- Europaweite Betreuung, Akquisition und Weiterentwicklung von Bestands- und Neukunden

- Erarbeitung von Angeboten

- Durchfihrung von Recherchen tber Marktentwicklungen und Tendenzen

- Unterstiitzung von Verkaufsférderungsmafnahmen, MarketingmalBnahmen, Messepréasenz

- Organisation und Vorbereitung von Kundenbesuchen sowie kompetente weltweite Beratung der
Kunden und Interessenten

- Ausarbeitung und Weitergabe von Informationsunterlagen fiir das Auftragszentrum sowie
Unterstitzung bei deren Termin- und Produktionsplanung

- Erarbeitung von Liefervertrégen in Zusammenarbeit mit der Fachbereichsleitung

- Miitarbeit bei der Erarbeitung von Vertriebsstrategien

- Mitglied in verschiedenen Arbeitsgruppen sowie fachbezogenen Projekten

- Enge Zusammenarbeit bzw. Schnittstelle zwischen Vertriebsbereichen und Produktion / Technik

- |hre Reisetatigkeit betragt ca. 50%.

Fachkompetenzen:
- Wenn maglich abgeschlossenes technisches oder wirtschaftswissenschaftliches Studium
- Erste Berufserfahrung im beratungsintensiven Vertrieb
- Gute Englisch- und Deutschkenntnisse
- Intensive Reisebereitschaft
- Einen sicheren Umgang mit MS Office

Sozialkompetenzen:
- Ergebnis- und Kundenorientierung
- Selbststandigkeit
- Selbstdisziplin und Eigenorganisation
- Setzen von Prioritaten
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